
~ How to create a highly flexible marketing organization ~

絶対に失敗しないための

タクシー広告
しくじり

実際のCPAをもとに
おすすめ動画活⽤⽅法も紹介!

⼤ 公 開 !
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Section 01

意外と知らないタクシー広告  



タクシー広告  

についてわかりやすく解説  

01 意外と知らないタクシー広告

既に知っている方はごめんなさい！  



01 意外と知らないタクシー広告

タクシー広告とは

タクシー車内にディスプレイを設置し、  

広告動画を表示するというもの  



01 意外と知らないタクシー広告

タクシー広告市場

コロナ禍の影響で一時的に低迷傾向だったものの  

市場拡大中 



01 意外と知らないタクシー広告

タクシー広告市場

「CARTA HOLDINGS、デジタルサイネージ広告市場調査を実施
〜2021年のデジタルサイネージ広告市場規模は594億円の⾒通し、2025年には1083億円と予測〜」より
https://cartaholdings.co.jp/news/20211209_01/

どんどん市場拡大中  

https://cartaholdings.co.jp/news/20211209_01/


01 意外と知らないタクシー広告

タクシー広告市場

BtoBサービス、  

SaaS系サービスの出稿が多い  



01 意外と知らないタクシー広告

申し込みについて

どうやって申し込むの？  



01 意外と知らないタクシー広告

申し込みについて

・TOKYO PRIME 

・Growth 

・代理店経由 
（他にも知っている方がいれば教えてください！）  

キャリーミーは  

①Growth 

②代理店経由  



01 意外と知らないタクシー広告

タクシー広告（動画）メディア

タクシー広告には2つのメディア  

参考：
https://growth-tokyo.jp/media-guide/
https://tokyo-prime.jp/
※2024年4⽉時点の情報をまとめています

TOKYO PRIME GROWTH

https://growth-tokyo.jp/media-guide/
https://tokyo-prime.jp/


01 意外と知らないタクシー広告

タクシー広告（動画）メディア

参考：
https://growth-tokyo.jp/media-guide/
https://tokyo-prime.jp/
※2024年4⽉時点の情報をまとめています

TOKYO PRIME GROWTH

(Halfも可能)
‧1st Ads :1枠→1,700万円 
‧2nd Ads :8枠 →1,200万円
‧2nd Contents :2枠 →800万円
‧3rd Ads :11枠 →400万円
‧3rd Contents :3枠 →240万円

‧FIRST VIEW :700万円 
‧BUSINESS VIEW: 500万円
‧ECONOMY VIEW :300万円

タクシーアプリ『GO』  

加盟会社の多くで展開  

画面サイズが大きい  

タイアップが充実  

https://growth-tokyo.jp/media-guide/
https://tokyo-prime.jp/


01 意外と知らないタクシー広告

キャリーミー出稿メディア

参考：
https://growth-tokyo.jp/media-guide/
https://tokyo-prime.jp/
※2024年4⽉時点の情報をまとめています

TOKYO PRIME GROWTH

‧1st Ads :1枠 
‧2nd Ads :8枠 
‧2nd Contents :2枠 
‧3rd Ads :11枠 
‧3rd Contents :3枠 

２プランに出稿
‧FIRST VIEW 
‧BUSINESS VIEW 
‧ECONOMY VIEW 

1回あたり  

1500万円ほど使用  

https://growth-tokyo.jp/media-guide/
https://tokyo-prime.jp/


02納期間に合わない問題

必要な素材

・動画 

・エンドキャップ  

・サイドバナー  



01 意外と知らないタクシー広告

タクシー広告（動画）メディア

引⽤：
https://growth-tokyo.jp/media-guide/
※2024年4⽉時点の情報をまとめています

サイドバナー  

https://growth-tokyo.jp/media-guide/


Section 02

キャリーミーはどうしてタクシー広告を？  



02キャリーミーはどうしてタクシー広告を？

キャリーミーとは

「ビジネス界にプロ契約を」

1万人のプロ人材から

企業様の課題に合わせて業務委託契約でご紹介する

ビジネスモデル



02キャリーミーはどうしてタクシー広告を？

当時の状況

プロ人材は集まったけど… 

法人リードが足りない… 



02キャリーミーはどうしてタクシー広告を？

当時の状況

やっぱり時代は動画でしょ！  



02キャリーミーはどうしてタクシー広告を？

当時の状況

「なんか噂によると  

タクシー広告がいいらしい」  



念願のCM完成！！ 

これでバシバシ成約だ！！  

02キャリーミーはどうしてタクシー広告を？

当時の状況

https://docs.google.com/file/d/15rY8IHR9cqa1zL2NOOoKkXpSO8QHkpm2/preview


社運かけて  

広告バシバシ出すで！！  

02キャリーミーはどうしてタクシー広告を？

当時の状況



タクシー広告:1000万円超 

YouTube広告:80-100万円  

Meta広告:250-300万円 

02キャリーミーはどうしてタクシー広告を？

当時の状況



訴求がまとまらない  

納期間に合わない  

あれ…効果出てなくね、  

サイズ色々使いたい  

構成変えたい... 

02キャリーミーはどうしてタクシー広告を？

当時の状況



訴求がまとまらない  

納期間に合わない  

あれ…効果出てなくね、  

サイズ色々使いたい  

構成変えたい... 

02キャリーミーはどうしてタクシー広告を？

当時の状況

しくじりまくっちゃっていました  



Section 03

タクシーしくじり大発表  



目次

構成なかなか決まらない問題01

納期に間に合わない問題02

成果が出ない問題03

修正ができない問題04

数字が取れない問題05

画角が合わない問題06



① 

構成なかなか  

決まらない問題  

01 構成なかなか決まらない問題



01 構成なかなか決まらない問題

当時の状況

タクシー広告やります！！  



01 構成なかなか決まらない問題

当時の状況

制作をするっとまるっと全部  

代理店にお願いするお金はない！！  



01 構成なかなか決まらない問題

マーケティングチーム

CM撮影のノウハウ全くないので、ウルトラピンチ  



01 構成なかなか決まらない問題

助っ人

元電通の敏腕ディレクターの方に  

ヘルプ  

（キャリーミーの強み） 



01 構成なかなか決まらない問題

当時の状況

動画を作れる制作会社を検索し  

見積りを依頼  



01 構成なかなか決まらない問題

制作会社さん

どんな感じにします？？  



01 構成なかなか決まらない問題

助っ人

元電通の敏腕ディレクターの方に  

ヘルプ  



01 構成なかなか決まらない問題

助っ人

元電通の敏腕ディレクター  

すごすぎる  



01 構成なかなか決まらない問題

助っ人

バッシバッシ、制作会社の方  

代表、CMOを巻き込んで  

ぶん回していく  

 



01 構成なかなか決まらない問題

ポーズ

　　　　　　　　本田圭佑さんの撮影  

シチュエーション系はキャスティングが増える  

屋外の撮影は天候に左右される  

キャッチコピーは？  

タイムテーブルは？  



01 構成なかなか決まらない問題

ポーズ

そもそもポーズなくね  

他のサービス説明の部分は？  

そもそも何伝えたいの？  

エージェントの方で行くの？SaaSで行くの？  

キャッチコピーは？？  

限られた予算で  

なんとかに撮影日に間に合う  



02納期間に合わない問題

撮影時間

5時間 

　　　　着替え時間1時間含む  

アウトプット

30秒CM×2本 

30分の対談動画 

　　　　  



02納期間に合わない問題

中途採用との比較 コンサルとの比較



② 

納期 

間に合わない問題  



02納期間に合わない問題

キャリーミー

撮影終わったー！  



02納期間に合わない問題

キャリーミー

よし！  

タクシーの枠抑えよ！  

参考：
https://growth-tokyo.jp/media-guide/
※2024年4⽉時点の情報をまとめています

https://growth-tokyo.jp/media-guide/


02納期間に合わない問題

媒体側

1ヶ月全部はトレナイヨ! 

間が1週間開くけど、それでよければ空いているよ！  



02納期間に合わない問題

キャリーミー

仕方ないけど、申し込むしかない！  

結構タクシーは埋まりやすいの注意 

しくじりPOINT



02納期間に合わない問題

キャリーミー

動画の方はどうなっているかな…？ 



02納期間に合わない問題

キャリーミー

ファ！？イメージと全然違うやんけ！  

もっとテロップをオレンジにお願い！！  

全然思った通りにならない/レス遅い 

しくじりPOINT



02納期間に合わない問題

キャリーミー

なかなかイメージ通りのものにならず  

納期まであと2週間 



02納期間に合わない問題

キャリーミー

もう自分たちで編集するしかない！！  



02納期間に合わない問題

キャリーミー

プレミアプロで怒涛の編集  

綱渡りすぎる 

しくじりPOINT



02納期間に合わない問題

プレミアプロ



02納期間に合わない問題

キャリーミー

無理やり納期に間に合わせる… 



02納期間に合わない問題

キャリーミー

考査通らず(絶望) 



02納期間に合わない問題

キャリーミー

テレシーさんの協力でなんとか  

考査を乗り越える  

考査の部分を知らない状態で進めていた 

しくじりPOINT



02納期間に合わない問題

https://docs.google.com/file/d/15rY8IHR9cqa1zL2NOOoKkXpSO8QHkpm2/preview


02納期間に合わない問題

キャリーミー

え、エンドキャップどうしよう  

エンドキャップまで頭が回っていない 

しくじりPOINT



02納期間に合わない問題

最終エンドキャップ



02納期間に合わない問題

エンドキャップ

急いでつくったのでよわよわクリエイティブ 

しくじりPOINT



③ 

成果が 

出ない問題  



03成果が出ない問題

キャリーミー

なんとか公開できた… 



03成果が出ない問題

キャリーミー

よし！  

タクシー広告だけでなく、  

YouTube広告にも出稿してリード獲得しよっと！  

YouTubeを魔法だと思っている 

しくじりPOINT



結果

03成果が出ない問題



結果

03成果が出ない問題

最終的に、目標CPA35,000円に対し  



結果

03成果が出ない問題

最終的に、目標CPA35,000円に対し  

CPA　318,182円 

１桁多い 

しくじりPOINT



03成果が出ない問題

キャリーミー

全く成果が出ない  



④ 

修正が 

できない問題  



04修正ができない問題

キャリーミー

やばいから、クリエイティブ直したい… 

複数パターン動画がない 

しくじりPOINT



04修正ができない問題

キャリーミー

構成をとりあえず見直しだ！  



04修正ができない問題

1番効果があったのは  

@Piece to Peace.inc 

サービスを一言で

サービスの強み①

サービスの強み②

サービスの強み③

アクションに促す

不安を取り除く

本田さんは導入9秒のみ　残り21秒の構成を見直し 



04修正ができない問題

キャリーミー

でも  

制作会社いないからどうしよう… 

編集はできるけどナレーション音声がない 

しくじりPOINT



04修正ができない問題

解決方法

飛行機お医者様スタイル  



04修正ができない問題

飛行機お医者様スタイル

誰かー！！  

ナレーターの方と繋がっている方いらっしゃいますか？？  



04修正ができない問題

キャリーミー

神タレントディレクター(プロ人材) 

「フリーのアナウンサーなら  

紹介できますよ？」  

奇跡でなんとかなっているだけ 

しくじりPOINT



04修正ができない問題

録音



04修正ができない問題

キャリーミー

おんなじ原稿いろんな声で呼んでもらい、検討  



04修正ができない問題

キャリーミー

修正版なんとか完成… 



結果

04修正ができない問題

最終的に、目標CPA35,000円に対し  

CPA　85,958円 

CPA下がったけど結局達成できず 

しくじりPOINT



改善

04修正ができない問題

改善を重ねて、ようやくCPA8万円台に乗った  

最初のCPA318,182円 

→なんとか下げるものの目標に届かず  



改善方法

04修正ができない問題

1番効果があったのは  

クリエイティブの見直し  



効果:悪い

04修正ができない問題

http://www.youtube.com/watch?v=al-pciqOpns


効果:良い

04修正ができない問題

http://www.youtube.com/watch?v=Z0rAI4Cnx2w


04修正ができない問題

1番効果があったのは  

@Piece to Peace.inc 

サービスを一言で

サービスの強み①

サービスの強み②

サービスの強み③

アクションに促す

不安を取り除く

本田さんは導入9秒のみ　残り21秒の構成を見直し 



⑤ 

数字が 

取れない問題  



05数字が取れない問題

キャリーミー

肝心の…タクシー広告の結果でどうだったの？  



05数字が取れない問題

キャリーミー

よくわからん！！  

フォームに流入経路埋めていない 

しくじりPOINT



05数字が取れない問題

キャリーミー

1000万円以上のサービスとして  

無料で調査してくれるらしい！！  



05数字が取れない問題

キャリーミー

GROUWTH ブランドリフト調査  



05数字が取れない問題



05数字が取れない問題

ブランドリフト調査



05数字が取れない問題

キャリーミー

その結果… 



05数字が取れない問題

キャリーミー

改めて、よくわからん！！  

ブランドリフト調査に頼りすぎ 

しくじりPOINT



⑥ 

画角が 

合わない問題  



C

キャリーミー

よし！クリエテイティブも改良したし！  

FB広告もバシバシ流していくぞ！！！  



05数字が取れない問題

キャリーミー

あれ、  

1080×1080? 

1080×1920? 



05数字が取れない問題

キャリーミー

流せるは流せるけど…画角が合わない… 
（作る予定だったのものの、いつの間にか話がなくなっている）  

シンプルに設計不足 

しくじりPOINT



05数字が取れない問題

キャリーミー

バナーと組み合わせてサイズを合わせる  



よかった動画クリエイティブ

05数字が取れない問題

https://docs.google.com/file/d/1NqQoLEvQLiOFXADneZ4-AjJ0BkhkTHMQ/preview
https://docs.google.com/file/d/1eZXeBBsLGT6x5By63uxNYwTkwrmsKHBT/preview


05数字が取れない問題

おすすめ動画活用
ディスプレイサイズに合わせて、
事例やホワイトペーパーなど入れると良い

動画を編集するのは、難しい&大変なので 
動画のフチを変更することでPDCAを回しやすく、目新しさを出すことができる 

https://docs.google.com/file/d/1eZXeBBsLGT6x5By63uxNYwTkwrmsKHBT/preview
https://docs.google.com/file/d/1eRij_RNp3MIJ_f_p-q9o0m_I9bbUQACA/preview


結果

05数字が取れない問題

動画CPA　28,545円 

静止画CPA 30,679円 
様々な要因でバラつきますが … 

最終的に、目標CPA35,000円に対し  



Section 04

タクシー広告でしくじらないためには  



まとめ

構成を決める際には、他社の模倣ではなく、伝えたいコピー、訴求を大切に01

納期までに、絵コンテのイメージと違わないか、クリエティブを入念に確認02

成果が出ない時のことを考え、数パターン撮影しておいた方が良い03

修正が可能かどうか、契約金額に含まれているか、あらかじめ取り決めしておく04

数字をとるために、フォームの流入経路だけでなく、 FSのヒアリングの連携が必要05

画角が合わない問題06



キャリーミー

プロ人材活用なら  

キャリーミー  



無料相談はこちら

サービスのご紹介

キャリーミーは、

日本で唯一、プロ人材の審査を6年以上実施し、

マーケティングなど事業グロースできるプロ人材を

中心に、ご紹介いたします。

https://meetings.hubspot.com/m-kurabayashi/form
https://meetings.hubspot.com/m-kurabayashi/form


@2023 Piece to Peace.inc@2023 Piece to Peace.inc

お取引先企業1500社以上

⽀⽀企業から中⽀企業、スタートアップまで⽀援をしております。

導入実績



@2023 Piece to Peace.inc@2023 Piece to Peace.inc

01 02 03

キャリアアドバイザーとの面談、企業様との面談同席、

稼働後の評価と３段階のスクリーニングを実施

(※３段階スクリーニングを実施しており、事業グロースに強いプロに注力しているのは日本でキャリーミーのみ)

３段階のスクリーニング

が



@2023 Piece to Peace.inc@2023 Piece to Peace.inc

スマートキャンプ株式会社

半年でPV数2倍！質の高いプランニングを実現

導入事例

設立年度:2014年6月4日

社員数:125名（2022年6月1日時点）

業種:SaaSプラットフォーム

課題

SEO対策の知見を活かして

UU数はとれているものの、

分析を活かしたマーケティングは

実現していなかった

結果

アサインから半年で2倍以上の1100万PV

法人会員登録数も2倍に成長



@2023 Piece to Peace.inc@2023 Piece to Peace.inc

株式会社いつも. 

プロ人材の活用で新規事業開発のスピードが4倍に

設立年度:2007年2月14日

社員数:290名（2022年9月末時点）

業種EC事業の総合支援

課題

現場の社員だけでは新規事業開発の

スピードが遅く、平均1年ほど

要していた

結果

・年間で4つの新規事業開発に

   対応できるようになった

・助言だけに終始する顧問などに依頼するよりも

   効果が高く、正社員の教育も行えた

導入事例



キャリーミー

マーケティングの運用体制や、広告にお悩みなら  

キャリーミーに無料相談ください！！！  

プロが稼働するまで完全無料  

05 アンケートのお願い / 次回ウェビナーについて



~ How to create a highly flexible marketing organization ~


